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Lors de la prise de contact, il n'est pas rare que
les objections arrivent.

Pour de multiples raisons, vos interlocuteurs n’ont pas
spontanément envie de vous accorder un rendez-vous.
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L'une des objection les plus communes est : je n'ai pas
le temps ou nous n'avons pas besoin.

Vous retrouverez également : nous ne travaillons

qu'avec des entreprises référencées (ou une objection
qui s'en rapproche).
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Pour vous aider, des vidéos concretes sont a

votre disposition sur YouTube :

Développez vos compétences
comportementales

Cornak e Pas le temps et pas besoin

@Cornak-softskills - 2,51 k abonnés - 51 vidéos
Chez Cornak, nous formons tous ceux qui veulent progresser sur leur soft skills. ...plus

cornak.com et 1 autre lien

e Nous ne travaillons qu’avec des entreprises
Accuei | Vidéos Shorts Playlists Q référencées

Se préparer a prospecter
les clés de la réussite

Be - b4

: Les clés de la réMgite en ospection commerciale -
Technique de vent

Source : CORNAK

40 K vues N
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Dans certaines situations il faut savoir s'arréter

a temps. Dans la vidéo ci-dessous vous verrez
un exemple concret.

e Savoir s’arréter a temps - Source CORNAK

C’est aussi une facon de vous tester!
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Et de sortir du lot !
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